
كتيب رواد ا�عمال الممارسين
( تمكين ا�ستاذ الريادي )



إنشاء المشروع
اكتشف ما يمنعك من البدء•
تمرين الدوائر | ابحر داخلك•
اقتناص الفرص•
تطبيق التعاطف•
تقييم الاحتياج•



الخوف غالبًا أكثر سبب يردع الناس من بدء المشاريع. في هذا التمرين، ستحدد أي من المخاوف تسبب لك الخوف.
في القائمة التالية، عدة مخاوف ومواقف، استخدم ا�رقام لتحديد درجة خوفك من كل منها.

مرعبغير مخيف 12345

سوء الفهم

العنف

التحدث أمام الجمهور

غير المتوقع - الموت المبكر

الحيوانات المفترسة

فقدان الوعي

زيارة طبيب ا�سنانا�مراض النفسيةالمياه العميقة

ا�عاصير

الحوادث

الرعد والبرقالمقابلات الوظيفيةالحشراتالصوت العالي
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(       ) موت شخص عزيز
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ما الذي تعلمته عن نفسك؟ماذا سيحدث لو وقعت؟ما مدى احتمالية حدوثها؟ماهي أكبر مخاوفي؟
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من الصعوبة إيجاد ..
ماهو الشيئ الذي يصعب على البعض إيجاده ؟

3

ماهي نقاط ا�لم التي يغطيها مشروعك الابتكاري، يمكنك تحديد ذلك عن طريق ا½جابة على واحد أو أكثر
من ا�سئلة التالية

ليس هناك وقت لـــ ..
ماهو الشي الذي لا يجد البعض وقت كافِِ لفعله ؟

يحتاج جهد كبير ..
ماهو الشي الذي يحتاج البعض جهد كبير للقيام به ؟

ص
ص الفر

اقتنا
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كيف يمكن لمنتجي أو خدمتي أن
يحسن من جودة الحياة؟

ماهي نقاط ا�لم التي يغطيها مشروعك الابتكاري، يمكنك تحديد ذلك عن طريق ا½جابة على واحد أو أكثر
من ا�سئلة التالية

التحدي الذي يواجهه البعض هو..

يُعاني البعض من..
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المكاسب

المتاعب

وظيفة العميل
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نموذج أوليفكِّرحددتعاطف

نفِّذاختبر حسِّنجرِّب
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يفكر ويشعر؟

يقول ويفعل؟

المكاسب التي
يسعى لها؟

متاعبه الحالية؟

يسمع؟

يرى؟

الفئة العمرية

الوظيفة

المستوى الاجتماعي

(ما هو؟) (أوصفه)

B2C (Business to Customer) صِف عميلك المحتمل - في حال كان العميل فرد

بسبب يحتاج إلى

العميل
التعريف بالمشكلة

التحليلالاحتياج
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التحديات؟

الحلول البديلة المتواجدة؟

المكاسب التي
تسعى لها؟

الاستطلاع والبحث؟

الاحتياج؟

حجم الجهة

القطاع

 الخدمات

متاعبه الحالية؟

(ما هو؟) (أوصفه)

B2B (Business to Business )صِف عميلك المحتمل - في حال كان العميل كيان تجاري

بسبب يحتاج إلى

التحليلالاحتياجالعميل
التعريف بالمشكلة

 SEA Ventures     جميع الحقوق محفوظة
8

ف
ط

عا
طة الت

خري



110

ما مدى أهمية حل هذا التحدي؟

هل ستستخدم  الخدمة  المقدمة لحل تحديك؟
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